
TD de Microéconomie n°5 : choix inter-temporels et arbitrage travail-loisir : 
 

Définitions : 
 
Prix de réservation (ou disposition/consentement à payer) : 
Prix maximal qu’un acheteur potentiel peut accepter à payer pour acheter un bien. 
 
Surplus du consommateur individuel : 
C’est la différence entre le prix de réservation et le prix paye par ce dernier. 
 
Surplus du consommateur : 
Somme de tous les surplus de tous les consommateurs individuels. 
 

- Cas discret : 
On prend comme exemple un marché d’occasion pour les pianos portables Yamaha. On prend un matériel 
d’occasion pour montrer qu’on peut avoir un nombre de prix de réservation différents en fonction des 
caractéristiques et la subjectivité de la personne, en effet pour certains consommateurs qui n’aiment pas 
avoir un matériel d’occasion, il faut que le prix soit très attirant pour pouvoir en prendre un d’occasion. 
Le prix du neuf est de 199€ et on a 4 consommateurs. 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Ces 4 différents prix montrent encore une fois le caractère subjectif d’un achat, qui n’est pas qu’en 
fonction du revenu mais également d’autres éléments (satisfaction, plaisir, motivation). 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



Donc ici, on voit que Jean n’achètera pas car le prix maximum qu’il est prêt à mettre pour ce produit était 
de 70€, or le vendeur le vend à 95€. 
 
Quand on achète quelque chose et qu’on était prêt à mettre + de sous dedans mais qu’au final on le trouve 
à moins cher, on est content, on a l’impression de gagner de l’argent. 
 
Le surplus total du consommateur généré par les achats d’un bien à un prix donné est égal à la surface 
comprise entre la courbe de demande et le prix (= la somme de tous les rectangles). 

 
 
 
 
 
Donc ici le surplus total est très facile à calculer, on additionne 
tous les surplus de chacun des consommateurs. 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
  
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



- Cas continu : 
Lorsque les acheteurs potentiels sont très nombreux, la représentation précédente n’est plus possible. La 
demande va alors prendre la forme habituelle d’une fonction continue décroissante. 
 

 
  
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
Conclusion : le concept de « surplus » a de nombreuses applications en économie et dans le domaine de 
l’environnement. 
 
 
Théorie d’Arthur Laffer (« trop d’impôt tue l’impôt ») : 
Il y a une prise en considération de la motivation au travail. 
La logique simple c’est que si on augmente l’impôt, alors les recettes 
fiscales augmentent. Néanmoins, Laffer a mis en évidence un élément 
en disant que non cette courbe ne sera pas linéairement croissante 
comme on pourrait le penser.  
Par exemple, si on nous taxe à 100%, on va avoir envie d’arrêter de 
travailler, donc il n’y aura plus de recettes sur l’État.  
On se demande donc à quel moment, la courbe va commencer à 
diminuer, soit au maximum, il y aura donc à partir de là une baisse des 
recettes fiscales. 
 
Pourquoi ? Parce que la hausse du taux d’imposition décourage l’activité économique. La réduction de 
l’offre des entreprises conduit donc à une réduction de la base fiscale sur laquelle est assis le taux. Les 
recettes fiscales baissent. 



J.B. Say (économiste classique) avait dit : « un impôt exagéré détruit la bade sur laquelle il porte ». 
C’est donc le début de la théorie de l’offre.  
 
Les deux premiers hommes politiques à avoir contribué à la théorie de l’offre sont Ronald Reagan et 
Margaret Thatcher.  
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 

Questions : 
 

A) Calcul du surplus du consommateur 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
 
 
 
  



Demande totale : 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
  

B) Calcul du surplus à l’aide d’une intégrale 
 

 
 
 

 
 

On veut en effet calculer l’air du triangle. Donc, on enlève la partie du dessous. 
Il faut enlever à l’intégrale la valeur de px. 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



C) L’impôt sur le revenu en France : un impôt progressif 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

  
 
 
 
 
 
 
 
 



Exercice : 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 


